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Ha demanda, modelos
de negocio e canais
de venda.

PASSOS PARA
TRANSFORMAR
ARTESANATO

EM NEGOCIO

Faca o seu plano de
Nnegocios e prospere
como artesao.
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Transformar o artesanato em um negocio pode
ser uma excelente forma de monetizar suas
habilidades criativas.

Mas antes entenda que os produtos do artesanato
sao criados levando em conta a necessidade e o
desejo do cliente.

E importante ajustar-se ao mercado.

Muitos empreendedores com talentos naturais
acreditam que o setor nao € uma boa opcao de
negocio, pelos baixos valores que geralmente
movimenta, somado ao tempo de confeccao e
a dificuldade de colocar as pecas no mercado.

O artesanato representa:

- 3% do Produto Interno Bruto (PIB);
- Fatura RS 102 bilhdes: e

- Movimenta R$ 20 bilhdes na
compra de insumos, segundo
dados do Sebrae.




Pense como um
negocio e siga 0s
passos essenciais
para comecar:
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1. Defina seu nicho

Encontre um foco para seu artesanato.
Produza algo que se destaque e tenha
~ um publico especifico.

- Pode ser um tipo de material (ceramica,

madeira, tecido), estilo (rustico, moder-
A no) ou uma categoria de produtos
(decoracao, acessorios, presentes).
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~ 2. Valide a demanda do mercado

Teste para ver se vende. Pesquise o mercado
para identificar se ha interesse pelos
produtos que voce cria.

Participe de feiras, eventos ou venda em plata-
formas como Etsy ou Mercado Livre. Pesquise
&) quais tipos de artesanato vendem bem e ajuste
suas criagoes para atender a essa demanda.
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3. Desenvolva a marca

Crie uma identidade visual, com nome,
logotlpo e um estilo que reflita o que
seus produtos representam.

Uma marca forte ajuda a destacar seu
artesanato e atrair clientes.
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4. Defina pregos

- Calcule seus custos de producgao
(materiais, tempo, energia), adicione uma
margem de lucro, € Veja Como Sseus pregos
Se comparam com os concorrentes.

N : :
O seu preco deve cobrir as despesas
A e oferecer um lucro justo, que nao
desvalorize o seu trabalho.
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5. Crie presenca online

Ter uma presenca digital e essencial.
Monte uma loja virtual em plataformas
‘de e-commerce (como Etsy ou Elo7)
Ou Crie seu proprio site.

Use redes sociais (Instagram, Pinterest,
A Facebook) para promover seu trabalho,
mostrando o processo de criacao e
os produtos prontos.
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~ ~ 6.Monte um plano de vendas

- Alem de vender online, voce ou
alguem de sua equipe devem
~ participarde feiras de artesanato,
~ bazares e eventos locais.
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Considere parcerias com lojas fisicas

4z que possam revender seus produtos.
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. Tenha a producao escalavel

Pense em formas de aumentar a
producao sem perder qualidade.

Quando a demanda aumentar,
terceirize parte do processo e adquira
S/ ferramentas que acelerem a fabricagao.
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8. Formalize o negocio

Registre sua empresa para operar de forma legal.
Isso inclui emitir notas fiscais, pagar impostos e se
formalizar como MEI (Microempreendedor Individual),
se for aplicavel. A formalizacdo ajuda na obtencgao de
crédito, seguranca juridica e credibilidade.

£ Na moda, ha decoracao e no turismo, o artesanato e
estratégico na geragao de oportunidades. Tem pela
frente um caminho favorecido pelo apoio de entida-

des ao desenvolvimento local e resgate da cidadania.
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9. Marketing e promocao

Invista em marketing digital, promoven-
do seus produtos por meio de anuncios
~online (Facebook Ads, Google Ads),
influenciadores ou parcerias com
blogueiros e paginas de nicho.

& Oferecga promocoes ou kits-especiais
para atrair novos clientes.
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10 Controle financeiro e estoque

Organize suas finangas e estoque para
garantlr que voce saiba exatamente quanto
'~ estd gastando e ganhando.

Use softwares ou planilhas para
controlar suas vendas, despesas e lucros, e
figue de olho nas tendéncias para sempre
ter os materiais necessarios em estoque.



Para aumentar as suas chances de sucesso,
o empreendedor (e sua equipe) deve se
capacitar em todas as areas que nao domina. -

SEBRAE

Conhecimentos de finangas, vendas e
marketing, entre outros, serao necessarios
para que a gestao do negocio ocorra de
forma eficiente.



Procure o Sebrae Conhecga os canais de
atendimento do Sebrae:

- Atendimento via WhatsAPP
- Consultoria online gratuita

O Sebrae no Amazo.nas poOSssul SEB?A E
ferramentas para ajudar o e

artesao a empreender.
« Cursos e eventos

CLIQUE NOS LINKS ACIMA (Ce=2)



https://api.whatsapp.com/send?phone=558005700800&text=ola&source=&data=&app_absent=
https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/pi/sebraeaz/consultoria-on-line,967bf19dc7141710VgnVCM1000004c00210aRCRD
https://am.loja.sebrae.com.br/?codUf=4

